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AVARDO ist eine moderne Software für integriertes und ganzheit-
liches Controlling in mittelständischen Unternehmen, Unterneh-
mens- und Steuerberatungen. Mit seiner Funktionalität unterstützt 
AVARDO bei der Entscheidungsfindung und Unternehmensfüh-
rung. 
 
AVARDO ist Informations-, Planungs- und Kontrollsystem zu-
gleich. 
 
AVARDO verarbeitet Daten, die im Unternehmen an verschiede-
nen Stellen bereits vorhanden sind (Exceldateien, Ist-Daten aus 
der Finanzbuchhaltung, Kalkulationsprogramme).  
Durch eine Zentralisierung, Verdichtung, Analyse und Aufberei-
tung dieser Informationen bringt AVARDO Transparenz in Unter-
nehmensdaten.  
 
AVARDO vereinfacht die Erstellung eines Businessplans (Erfolgs-
, Finanz- und Investitionsplanung) ebenso, wie die anschließenden 
Abweichungsanalysen mit den Ist-Daten. 
 
 

 
AVARDO ist ein modulares, flexibles System, das sich jeder spe-
zifischen Unternehmensstruktur anpassen kann.  
Grundsätzlich gibt es drei Datengrundlagen in AVARDO: Plan, Ist 
und Vorschau.  
Die Vorschau setzt sich zusammen aus den Ist-Daten (soweit vor-
handen) und der Plananpassung – dadurch ist eine Hochrechnung 
bis zum Ende des Geschäftsjahres und darüber hinaus möglich.  
 
Jede Datengrundlage ist monatsgenau über mehrere Geschäfts-
jahre verfügbar. 
Für Plan, Ist und Vorschau gibt es jeweils eine G&V und eine Bi-
lanz.  
Aufbauend auf diesen beiden Grundelementen werden der Cash 
Flow, die Liquidität, beliebige Kennzahlen und zahlreiche Berichte 
erstellt. 
 
Jede Datenänderung wird sofort berechnet und das System ist auf 
dem aktuellen Stand – jederzeit auskunftsbereit. 
 
AVARDO ist mandantenfähig. Die Anzahl der Geschäftsjahre ist 
ebenso unbegrenzt wie die möglichen Elemente in der Unterneh-
mensstruktur, der G&V und der Bilanz. 
 
AVARDO ist eine moderne Windows-Applikation für 32bit- und 
64bit-Betriebssysteme. Die Daten werden in einer relationalen Da-
tenbank gespeichert. 
 
 
AVARDO bietet durch eine Mustervorlage die Möglichkeit, sofort 
mit der Erstellung des Businessplans zu beginnen.  
Die Struktur von Kosten und Erlösen, von Bilanz und Kontenplänen 
bis hin zu komplexen Auswertungen sind in der Vorlage enthalten 
und umgehend einsatzbereit.  
Die Vorlage kann jederzeit den individuellen Anforderungen ange-
passt werden.  
So profitiert der Anwender von der schnellen Einsatzmöglichkeit 
von AVARDO aber auch von der Flexibilität. 
  

Dem Unternehmens-/Steuerberater bietet AVARDO weitere 
Vorteile: 
 standardisierte und dadurch vergleichbare Auswertungen 
 kurzfristige Erstellung von Businessplänen und Analysen 
 Ist-Daten-Import aus verschiedensten Finanzbuchhaltun-

gen 
 Datenaustausch zwischen verschiedenen AVARDO-Sys-

temen durch Import/Export-Funktionen 

Programmstruktur 

Neue Chancen für kleine und mittlere Unternehmen 
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AVARDO soll das Controlling vereinfachen und die Informations-
bereitstellung beschleunigen.  
Deshalb werden viele Unternehmensdaten und erste Analysen be-
reits am Bildschirm angeboten. 
 

Die unterschiedlichsten Sichten machen das Unternehmen in 
AVARDO transparent: 
 Wechsel zwischen Mehrjahres-, Jahres-, Quartals- und Monats-

werten, 
 Werte eines einzelnen Monats oder per Monat, 
 prozentuale oder absolute Abweichungen in den Jahressichten, 
 Werte mehrerer Vorjahre permanent verfügbar, 
 Visualisierung der aktuellen Werte, 
 durch Doppelklick ohne Umwege zu den Detailinformationen. 

 
Erlöse/Kosten werden abhängig von der Unternehmensstruktur für 
jedes einzelne Strukturelement dargestellt. Zusätzlich kann die Un-
ternehmensstruktur abhängig von den Erlösen/Kosten gezeigt 
werden. 
Dadurch werden sofort einzelne Bereichsergebnisse erkennbar 
und vergleichbar. 
 
Die Bilanz wird als Mehrjahres-, Jahres-, Quartals- oder Monatsbi-
lanz dargestellt. Die Jahresbilanz kann optional eine Bewegungs-
bilanz sein. 
 
 

 
Das Hauptfenster kann in vielen Punkten schnell und bequem mit 
der rechten Maustaste oder über die Symbolleiste individuell ge-
staltet werden. 
 
Dadurch kann AVARDO den täglichen Anforderungen entspre-
chend eingerichtet werden.  
 
Der Anwender ist in der Lage, erste Analysen bereits am Bild-
schirm zu vollziehen.  
 
Einfache Berichte können sofort über ein Kontextmenü ausge-
druckt oder nach Microsoft®-EXCEL übergeben werden. 
 
Fassen Sie die nächsten Arbeitsschritte oder die auf Basis von Ab-
weichungsanalysen beschlossenen Maßnahmen in einem Maß-
nahmenkatalog zusammen. Die Maßnahmen können Sie überwa-
chen und zur unternehmensinternen Terminplanung nach Micro-
soft®-Outlook® oder einer anderen Terminverwaltung exportieren. 
 
In einem eigenen Anzeigebereich können wichtige Unternehmens-
ziele in Form von Kennzahlen (Sensoren) fokussiert werden.  
Durch die Angabe von Toleranzbereichen und Abweichungsgrö-
ßen können mit Ampelfarben die Zustände dieser Kennzahlen be-
schrieben werden.  
 
  

Die richtigen Informationen - jederzeit 

Flexibilität 
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Alle Planeingaben werden durch die permanente Berücksichtigung 
der betriebswirtschaftlichen Zusammenhänge unterstützt und in 
AVARDO verarbeitet. 
 

Durch den Einsatz von speziellen Programmmodulen werden die 
Planungsbereiche  
 Finanzen, 
 Investitionen, 
 Rückstellungen, Abgrenzungen, 
 Vertrieb und die 
 Konsolidierung mehrerer Businesspläne 
detailliert bearbeitet/unterstützt. 

 
Die Eingabe- und Berichtsmöglichkeiten in diesen Programmmo-
dulen sind der entsprechenden Thematik angepasst und sichern 
eine durchgängige, ganzheitliche Businessplanung. 
 
Zum Beispiel wirken sich Erlöse und Kosten sofort in den Bestän-
den der Forderungen und Verbindlichkeiten der Bilanz aus. 
Auf Grundlage eines mehrstufigen Zahltageschlüssels werden die 
Bestände der Forderungen/Verbindlichkeiten aufgelöst und auto-
matisch die Bank/Kasse oder ein notwendiger Finanzbedarf ermit-
telt.  
Die Vorsteuer/Umsatzsteuer, sowie Gewerbesteuer/Körperschaft-
steuer werden ermittelt und als Zahllast oder Forderung gegenüber 
dem Finanzamt dargestellt – auch automatisch. 
 
In einem Direkteingabe-Modus ist es möglich auf Basis histori-
scher Daten schnell eine konsistente Mehrjahresplanung aufzu-
bauen. 
 
 

 
Für jede Unternehmensstruktur, ob Umsatzbereich, Profitcenter, 
Kostenstelle oder Kostenträger, wird eine eigene Ergebnis-/De-
ckungsbeitragsrechnung durchgeführt. Stärken und Schwächen 
einzelner Unternehmensbereiche werden dadurch aufgezeigt. 
 
Die Planeingaben können Top Down oder Bottom Up erfolgen. 
Top Down bedeutet, dass an einer übergeordneten Struktur Werte 
eingegeben werden und eine Verteilung an die untergeordneten 
Elemente z.B. auf Grund der Saisonkurve des Vorjahres erfolgt. 
 

Die Erstellung eines Unternehmensplans wird auf verschiedene 
Weise unterstützt: 
 Planvorschlag aufgrund Plan oder Vorschau des Vorjahres, 
 prozentuale Abhängigkeiten zwischen verschiedenen G&V-Po-

sitionen, z.B. Materialeinsatz = 35% von Umsatz, 
 zentral verwaltete prozentuale Veränderungen für Erlöse/Kos-

ten mit Möglichkeit der Rücknahme 
 Verteilung von Jahresbeträgen über Saisonschlüssel, 
 Integration von Excelplanungen über eine Schnittstelle. 
 Top Down und Bottom Up 

 
Mit diesen Hilfen ist eine Planung schnell und effizient durchführ-
bar.  

Mehrstufigkeit 

Businessplanung – schnell und einfach 
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Optionale Programmmodule unterstützen den Anwender bei der 
Erfassung von Daten für komplexe Sachverhalte oder wo eine de-
taillierte Sicht für eine effektive Planung notwendig ist. 
Die Programmmodule können jederzeit für eine Programmlizenz 
aktiviert werden und lassen sich auch nachträglich in bestehende 
Systeme integrieren. 
 
 

 
Im Investitionsmanager werden Investitionen, Anlagenabgänge, 
Abschreibungen, Zuschreibungen und Zuschüsse erfasst. Die für 
die G&V relevanten Werte können auf Unternehmensbereiche – 
profitcentergenau - verteilt werden. 
Bestandsänderungen und Abschreibungen im Anlagevermögen 
wirken sich automatisch in der Ergebnisplanung und in der Bilanz 
aus.  
Als Berichte stehen ein Anlagespiegel und diverse Detailberichte 
zur Verfügung. 
 
 

 
Im Finanzmanager können Annuitäten- oder Tilgungsdarlehen, Fi-
nanzanlagen oder Leasingverträge verwaltet werden.  
Zinsen, Gebühren, Auszahlungen, Tilgungen und Kursgewinne 
werden abhängig von der gewählten Zahlungsweise in G&V und 
Bilanz (Bank/Kasse und Bestände) berücksichtigt.  
 
Der Finanzmanager enthält zusätzlich eine Bankkonten-/Kontokor-
rentverwaltung: abhängig vom Kassenbestand werden Soll- oder 
Habenzinsen berechnet. Je nach Liquiditätslage werden die Kon-
tokorrentkonten ausgelastet. Die Zins- und Zinseszinsberechnung 
wird automatisch durchgeführt.  
Für größere Unternehmensstrukturen ist der Aufbau eines Cash-
Clearing-Verbundes oder einer umsatzsteuerlichen Organschaft 
möglich.  
 
In diesem Bereich kann auch erkannt werden, wie zukünftige Kre-
ditlinien zu gestalten sind. 
Der Finanzmanager wird durch einen Darlehensspiegel und di-
verse Detailberichte komplettiert. 
 

 
Das Programmmodul erlaubt die Erstellung einer umfangreichen 
Unternehmensstruktur, ob aus Kostenstellen, Profitcentern, Orga-
nisationseinheiten u. s. w.  
Das Berichtswesen kann jedes einzelne Element dieser Struktur 
auswerten. 
 
Die Zahlen einer beliebigen Kostenart aus der G&V können inner-
halb des Programmteils „Umlage“ mit frei definierbaren prozentu-
alen Gewichtungen für die Erstellung eines BAB in der Unterneh-
mensstruktur verteilt werden.  
 
Interne Erlöse/Kosten können einzelnen Unternehmensbereichen 
zugeordnet werden.  
Eine Matrix stellt übersichtlich die Verrechnungen dar. Nach jeder 
Zahlenänderung gleicht AVARDO Erlöse und Kosten ab. 

Programmmodule nach Bedarf 

Investitionen* 

Finanzen* 

Unternehmensbereiche/Proficenter* 
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Für die Personalkostenplanung stehen Dialoge und Funktionen zur 
Verfügung um einen Mitarbeiterstamm, Sozialversicherungssätze, 
Lohnsteuern, Löhne/Gehälter und Personalnebenkosten zu ver-
walten und zu planen.  
AVARDO achtet dabei sowohl auf eine liquiditätsgerechte (Aus-
zahlung Nettolöhne/-gehälter im Planmonat; Zahlung Sozialversi-
cherungen/Lohnsteuern im nächsten Monat; Auszahlung Ur-
laubs/Weihnachtsgeld zu bestimmten Zeitpunkten) als auch eine 
periodengerechte Darstellung der Werte. Urlaubs- und Weih-
nachtsgelder werden für diesen Zweck automatisch abgegrenzt. 
Mit wenigen Mausklicks können Löhne/Gehälter prozentual verän-
dert werden. 
 

 
Mit dem optionalen Programmmodul Konsolidierung kann eine Er-
gebnis- und Bilanzkonsolidierung für mehrere Unternehmen durch-
geführt werden.  
Es werden Daten der Planung, Ist-Daten und Daten der Vorschau 
konsolidiert.  
Die Struktur von G&V und Bilanz, sowie möglicherweise abwei-
chende Währungen sind dabei unerheblich – die Funktionalität der 
Konsolidierung kann diese Fälle berücksichtigen.  
 
Der Anwender kann jederzeit die Zuordnungen zwischen den zu 
konsolidierenden Bilanzen und G&Vs verändern und aktualisieren. 
Die Konsolidierung von Unternehmen mit versetzten Geschäftsjah-
ren ist problemlos möglich. 
 

 
Im optionalen Programmmodul Vertrieb können Produkte, Pro-
duktgruppen und die dazugehörigen Vertriebswege hinterlegt wer-
den.  
Für jedes Produkt und jeden Vertriebsweg können einzeln Men-
gen, Preise und Kosten geplant werden - es entstehen detaillierte 
Deckungsbeitragsrechnungen, die Grundlage für ABC- und Break-
Even-Analysen sind. 
Die im Modul Vertrieb ermittelten Werte werden automatisch als 
Ergänzung in die G&V-Planung übernommen. 
Durch die Übernahme von Gemeinkosten aus der G&V-Planung 
Kosten in der G&V-Planung beeinflussen sofort die Deckungsbei-
tragsrechnungen der einzelnen Produkte. 
 
 
Die mit * gekennzeichneten Funktionen sind nicht im Basissystem 
enthalten. 
 

Folgende Programmmodule können separat bestellt werden: 
 Finanzen und Investitionen, 
 Unternehmensbereiche/Profitcenter, 
 Vertrieb, 
 Konsolidierung, 
 Mandantenvorlagen. 

 
 
  

Vertrieb* 

Konsolidierung* 

Programmmodule nach Bedarf 

Personal 
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AVARDO analysiert und ermittelt auf Grundlage der Ist-Daten Ab-
weichungen von historischen oder geplanten Daten.  
 
Das Erreichen der Unternehmensziele wird kontrolliert und Abwei-
chungen einzelner Unternehmensbereiche werden angezeigt. 
 
Quelle für die Ist-Daten sind die Finanzbuchhaltung und Kosten-
rechnung eines Unternehmens. 
Die Daten können über eine Schnittstelle oder manuell für jeden 
einzelnen Geschäftsmonat übergeben werden. 
 
In einer Kontenverwaltung/Kostenstellenverwaltung werden mit 
Unterstützung eines Kontenrahmens die Zuordnungen zur G&V 
und Bilanz in AVARDO festgelegt.  
Die übernommenen Zahlen werden sofort in die G&V- und Bilanz-
positionen eingerechnet und stehen für Analysen zur Verfügung. 
In Verbindung mit dem optionalen Programmmodul Mandanten-
vorlage stehen die Kontenrahmen SKR03, SKR04 und SKR 70 zur 
Verfügung.  
Eigene Kontenzuordnungen können jederzeit vorgenommen wer-
den. 
 
Mit diversen Kontrollfunktionen prüft AVARDO die inhaltliche Kor-
rektheit der Ist-Daten und die Zuordnungen im System. Werden 
Probleme festgestellt, gibt es Lösungshinweise.  
Damit wird eine korrekte Datenbasis für das Berichtswesen sicher-
gestellt.  
 
Für die Übernahme von Ist-Daten und Konten/Kostenstellen ist 
eine Vielzahl vorgefertigter Schnittstellen zu Buchhaltungssyste-
men vorhanden. Zum Beispiel: 
 

 ABAS-ERP  Eurodata  PCAS 
 ADDISON  Eurofibu  PDS-Rothenburg 
 Baurechenzentrum  GDI  Quantum 
 BauSU  HMD  RA-micro 
 Curadata  IBM – HS  SBS-Software 
 DATEV  KHK  Schleupen 
 Diamant  Lexware  STOTAX 

 
Zusätzlich gibt es eine universelle Schnittstelle die ASCII-Textda-
teien mit festen oder trennzeichenseparierten Feldern einlesen 
kann. 
 
Nach dem Import der Ist-Daten können Sie mit einer automati-
schen Abweichungsanalyse schnell Problemfälle ermitteln und 
Maßnahmen festlegen. Die Maßnahmen können Sie in einem 
Maßnahmenkatalog überwachen. 
 
Für einige Schnittstellen (z.B. DATEV) ist auch der Buchungsbele-
gimport (Primanota) möglich. Die Buchungsbelege werden bei di-
versen Drill Down-Funktionen angezeigt. 

Ist-Daten – importieren, analysieren, berichten  



 

8/14 

 
Für eine schnelle Entscheidungsfindung und erfolgreiche Unter-
nehmensführung müssen aussagefähige Berichte und Kennzah-
len schnell und sicher erstellt werden. 
 
 

 
Der Berichtsmanager ermöglicht eine differenzierte Aufarbeitung 
der Unternehmensdaten. Der Anwender kann das Layout und den 
Detaillierungsgrad, nach seinen Anforderungen selbst bestimmen.  
Das ermöglicht verschiedene Sichten und Varianten, z.B. den Auf-
bau von G&V und Bilanz nach HGB, US GAAP oder IAS.  
 
Entsprechend dem jeweiligen Informationsbedarf werden Monats-, 
Quartals-, Jahres- oder Mehrjahresauswertungen sowie Ver-
gleichsberichte erzeugt.  
 
In den Berichten können die Werte über einen Drill Down-Modus 
in die einzelnen Kennzahlen und Konten aufgegliedert werden. 
 
Für Berichte kann zum Ausgabezeitpunkt eine Währung festgelegt 
werden. Dadurch ist man in der Lage schnell zwischen z.B. US$- 
und EUR-Berichten zu wechseln. 
Zusätzlich zur Ausgabe auf einen Drucker können alle Berichte 
nach Microsoft®-EXCEL exportiert werden. 
 
Mit dem Anlegen von Berichtsmappen können für unterschied-
lichste Anlässe (Gesellschafterversammlungen, Bankgespräche, 
interne Besprechungen, ...) Auswertungen vorbereitet und bei Be-
darf schnell mit den aktuellen Zahlen generiert werden. 
Selbst erstellte Berichte und Kennzahlen können über Export-/Im-
portfunktionen zwischen den Mandanten ausgetauscht werden. 
 
 

 
Mit dem Grafikmanager können die Werte von G&V, Bilanz und 
allen erstellten Kennzahlen visualisiert werden.  
Die Darstellungsmöglichkeiten (Diagrammtypen, 3D-Effekte…) 
sind mit denen von Microsoft®-EXCEL vergleichbar.  
Für eine Übersicht können bis zu 9 beliebige Grafiken auf einer A4-
Seite zusammengestellt werden. 
 
 

 
Mit dem Kennzahlenmanager werden betriebswirtschaftliche 
Kenngrößen definiert, die dem Anwender innerbetriebliche und 
zwischenbetriebliche Vergleiche erlauben.  
 
Kennzahlen sind auch im Rahmen der operativen Frühaufklärung 
von Bedeutung.  
Besonders aussagefähig sind die Kennzahlen der Leistungsfähig-
keit, Wirtschaftlichkeit, Rentabilität und Liquidität.  
 
In Verbindung mit dem Berichtsmanager wird das Kennzahlensys-
tem zu einem Instrument für die Analyse des betrieblichen Erfolgs 
und das Aufzeigen betrieblicher Entwicklungen und Tendenzen. 

Berichte 

Kennzahlen 

Grafiken 

Berichte, Grafiken und Kennzahlen für Entscheidungen 
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AVARDO kann Daten mit den wichtigsten Anwendungen der 
Microsoft® Office-Familie austauschen. Es werden die Office-Ver-
sionen 97-2016 unterstützt. 
 
 

 
Über eine Excel-Schnittstelle können Zahlen aus Excelblättern 
ausgelesen werden um die Planung zu ergänzen.  
Die Verknüpfungen zu den Excel-Dateien werden in AVARDO ge-
speichert. Dadurch kann nach Änderungen in diesen Excel-Da-
teien in AVARDO an zentraler Stelle die Aktualisierung aller hinter-
legten Verknüpfungen komfortabel und schnell durchgeführt wer-
den. 
 
In AVARDO erstellte Berichte können alternativ zur Druckausgabe 
auch nach Excel exportiert werden und stehen dort zur Weiterver-
arbeitung zur Verfügung. Das in den Berichten hinterlegte Layout 
wird dabei übernommen. 
 
 

 
In WORD-Dokumenten und Excel-Tabellen kann auf die 
AVARDO-Daten zugegriffen werden. Die Daten werden als Felder 
in Dokumente eingefügt und können jederzeit aktualisiert werden.  
Die Felder und der Aktualisierungsprozess sind dabei so flexibel, 
dass die erstellten Dokumente für mehrere Mandanten verwendet 
werden können – gerade bei Unternehmens- und Steuerberatern 
können dadurch professionelle Auswertungen rationell erstellt wer-
den. 
 
 

 
In PowerPoint-Präsentationen kann ebenfalls auf die AVARDO-
Daten zugegriffen werden. Die Daten werden in Textelemente, Di-
agrammelemente oder Tabellenelemente eingefügt. Auch hier 
können die Daten jederzeit aktualisiert werden – AVARDO bereitet 
die Präsentationen mit Makros so vor, dass es möglich ist, noch 
während einer laufenden Präsentation die Daten zu ändern, um 
z.B. andere Geschäftsjahre zu betrachten oder andere Mandanten 
für Vergleiche heranzuziehen. 
 
 
Durch die Datenanbindung an AVARDO entfällt das manuelle 
Übertragen des Zahlenmaterials – kurzfristige Änderungen in der 
Businessplanung sind kein Problem mehr, da sich die Präsentati-
onserstellung auf einen einzigen Knopfdruck reduziert. 
Das optionale Programmmodul Mandantenvorlagen enthält eine 
vorgefertigte PowerPoint-Präsentation, die auf die mitgelieferte 
Mandantenvorlage abgestimmt ist und sofort eingesetzt werden 
kann. 
  

Microsoft®-EXCEL 

Microsoft®-WORD & Microsoft®-EXCEL 

Microsoft®-PowerPoint® 

Zusammenarbeit mit der Microsoft® Office-Familie 
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Im Rahmen eines Wartungsvertrages steht den Anwendern eine 
Hotline zu normalen Telefongebühren zur Verfügung. 
 
Oder wir kommen zu Ihnen, installieren AVARDO und nehmen die 
Grundeinrichtung des Systems vor. 
Wir prüfen die Schnittstelle zu Ihrer Finanzbuchhaltung und unter-
stützen Sie, wenn eine individuelle Schnittstellenerstellung nötig 
ist. 
 
Zu Programmbedienung, praktischen Anwendungsfällen oder Ih-
ren speziellen Problemstellungen führen wir Schulungen durch - 
wo und wann Sie es wünschen. 
 
 

 
 Desktop- oder Notebook-Prozessor ab 2 GHz, 
 mindestens 1 GB Arbeitsspeicher, 
 120 MB Festplattenspeicher, 
 CD-ROM Laufwerk, 
 Bildschirmauflösung 800 x 600, High Color, empfohlene Bild-

schirmauflösung 1.280 x 1.024 
 Betriebssystem Windows 7, 8 oder 10 (32bit oder 64bit) 
 
 

 
AVARDO® ist ein Produkt der SoSo Software Solutions GmbH, Alle 
Rechte vorbehalten 
 
Vertrieb durch: 
 
SoSo Software Solutions GmbH  
Friedrichstr. 191 
10117 Berlin 
 
Telefon (030) 91 42 15 02 
E-Mail vertrieb@avardo.de 
 
 
Weiterführende und aktuelle Informationen, sowie eine Demover-
sion finden Sie im Internet: http://www.avardo.de 
  

Kein Teil dieser Publikation darf ohne ausdrückliche schriftli-
che Genehmigung der SoSo Software Solutions GmbH in ir-
gendeiner Form unter Verwendung elektronischer Systeme 
verarbeitet, vervielfältigt oder verbreitet werden. 
 
AVARDO und SoSo sind eingetragene Marken. 
 
 Copyright 2015 by SoSo Software Solutions GmbH, Alle 
Rechte vorbehalten. 
 
Ausgabe 1/2015 

Systemvoraussetzungen 

Support/Schulung 

AVARDO Vertrieb 

http://www.avardo.de/
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Die nachfolgenden Einführungsschritte können Sie mit uns, Ihrem 
Vertriebspartner/Consultant oder selbständig durchführen. 
 
 

 
 
Wir analysieren den Informationsbedarf und die Informationsquel-
len in Ihrem Unternehmen und bestimmen danach die inhaltlichen 
Anforderungen an Ihr zukünftiges AVARDO-System.  
Das Interface zur Finanzbuchhaltung/Kostenrechnung wird ge-
prüft. Es werden ggf. Anpassungen durchgeführt. 
 
 

 
 
Im Rahmen des Customizing wird Ihre individuelle Unternehmens-
struktur in AVARDO eingearbeitet. Der Aufbau von Ergebnis und 
Bilanz wird nach Ihren Anforderungen angepasst. 
 
 

 
 
Abhängig von dem am ersten Tag analysierten Informationsbedarf 
werden Berichte, Berichtsmappen und Kennzahlen abgestimmt. 
 
 

 
 
Für aussagefähige Analysen empfehlen wir die Ist-Daten zurück-
liegender Geschäftsjahre in AVARDO zu integrieren. Vorausset-
zungen sind ein bereits abgestimmtes und funktionierendes Inter-
face zwischen AVARDO und Ihrer Finanzbuchhaltung/Kostenrech-
nung, sowie die aufbereiteten Dateien die von Ihnen bereitgestellt 
werden müssen. Dieser Punkt ist optional. 
 
 

 
 
Das AVARDO-System ist jetzt voll einsatzfähig. Mit Workshops 
und Intensivschulungen können Sie schnell den professionellen 
und effektiven Einsatz der Software erlernen. 
 
*Wenn die optionale Programmerweiterung Mandantenvorlagen 
zur Verfügung steht, ist AVARDO sofort einsatzbereit und die Maß-
nahmen für Tag 1-3 können entfallen. In den Mandantenvorlagen 
sind G&V und Bilanz, sowie Berichte, Kennzahlen und Grafiken 
bereits erstellt und aufeinander abgestimmt. 
 

Mit AVARDO durchstarten 

1. Tag* — Analyse/Consultinggespräch 

2. Tag* — Customizing 

3. Tag* — Berichte und Kennzahlen 

4. Tag — Historie 

5. Tag — Individuelle Maßnahmen 
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Preisliste – Programm AVARDO 
 

Komponenten Preis - Kauf Preis - Miete*  

Basissystem  
 5 Mandanten, eine Programmlizenz 

 unbegrenzte Anzahl von Geschäftsjahren, 

 mit Berichtsmanager zur Erstellung individueller Auswertungen (Monats- und Quartalsberichte, 

Drei-/Fünf-/Zehn-Jahresübersichten, Vergleiche u.s.w.) 

 mit Grafikmanager zur Erstellung individueller grafischer Auswertungen  

 mit Kennzahlenmanager zur Erstellung individueller Unternehmens- und Produktivkennzahlen 

 Anbindung an Microsoft® EXCEL zum Import von Plan- und Vorschauzahlen, sowie zum Export 

von Berichten des Berichtsmanagers,  

 Anbindung an Microsoft® WORD zum Auslesen der Daten in ein Dokument 

 Anbindung an Microsoft® PowerPoint® zum Auslesen der Daten in Diagramme und Tabellen ei-

ner PowerPoint-Folie 

 uneingeschränktes Customizing für alle Bereiche, 

 Ist-Datenübernahme über Datenimport; alle Schnittstellen stehen ohne Aufpreis zur Verfügung 

 Detailplan Rückstellungen/Abgrenzungen ist bereits integriert 

2.900,- EUR EUR 142,-  

 
 

Optionale Erweiterungen zum Basissystem 

Erweiterungen können auch nachträglich geordert werden! 

Preis - Kauf Preis - Miete*  

Unternehmensbereiche/Profitcenter 

 beliebig viele Hierarchieebenen und Strukturelemente in der Unternehmensstruktur 

 Detailplan Interne Verrechnung 

 Detailplan Umlage/BAB - Kostenarten aus der G&V können nach verschiedenen Kriterien zwi-

schen den Unternehmensbereichen verteilt werden 

1.250,- EUR 61,- EUR  

Finanzen und Investitionen 

 zur Verwaltung aller erhaltenen und gegebenen Darlehen, Leasingverträge und Finanzanlagen 

 Verwaltung von Bankkonten und Kontokorrenten mit automatischer Inanspruchnahme und Zins-

berechnung  

 zur Verwaltung von Investitionen und aktivierten Eigenleistungen 

 automatische Berechnung der Abschreibungen (linear, degressiv oder manuell) 

 Darlehensspiegel, Anlagespiegel, Konsolidierungsberichte 

750,- EUR 37,- EUR  

Vertrieb 

 zur Verwaltung von Produkten und Vertriebswegen 

 Planung von Mengen, Preisen und Kosten für einzelne Produkte und Vertriebswege (Deckungs-

beitragsrechnung) 

 ABC-Analyse und Break-Even-Analyse; Auswertungen für einzelne Produkte und Vertriebswege 

oder beliebige Kombinationen 

750,- EUR 37,- EUR  

Konsolidierung 
 Ergebnis- und Bilanzkonsolidierung über mehrere Mandanten 

 mehrstufige Konsolidierung  

 10 zusätzliche Mandanten 

1.250,- EUR 61,- EUR  

Unbegrenzte Mandanten 

 Erstellung und Bearbeitung von beliebig vielen Mandanten 

1.000,- EUR 49,- EUR  

Preisliste – Programm AVARDO 
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Mandantenvorlagen 

 vorgefertigte Mandanten mit geprüftem Ergebnis-/Bilanzaufbau und eingearbeiteten Kontenrah-

men (SKR03, SKR04, SKR70...) 

 Berichte und Berichtsmappen sind bereits fertig gestaltet 

750,- EUR 37,- EUR  

Programmpaketpreis gesamt ,- EUR ,- EUR  

* Der Mietpreis ist monatlich zu zahlen. Das Mietverhältnis läuft mindestens ein Jahr und verlängert sich automatisch um ein weiteres Jahr. Das 
Mietverhältnis kann mit einer zweimonatigen Frist gekündigt werden. Bei der Programmmiete sind alle Leistungen eines Wartungsvertrages im 
Mietpreis enthalten. 

 
Alle Preise zzgl. der jeweils geltenden Mehrwertsteuer. 
Preislisten vor dem 1. November 2015 verlieren ihre Gültigkeit. 

 
 

Preisliste – Folgelizenzen Programm AVARDO 
 

Folgelizenzen Preis - Kauf Preis - Miete*  

 
Folgelizenzen können nur für den Einsatzort und die  
Firma(Rechtsform) einer Erstlizenz erworben werden! 
 
 2.-5. Lizenz: je 15% des Programmpaketpreises (ohne Folgelizenzen), 

 6.-10. Lizenz: je 10% des Programmpaketpreises (ohne Folgelizenzen), 

 ab 11. Lizenz: je 5% des Programmpaketpreises (ohne Folgelizenzen), 

 Anzahl der Folgelizenzen        = 

 

 

 

,- EUR 

 

 

 

,- EUR 

 

Folgelizenzen gesamt ,- EUR ,- EUR 
 

 

* Der Mietpreis ist monatlich zu zahlen. Das Mietverhältnis läuft mindestens ein Jahr und verlängert sich automatisch um ein weiteres Jahr. Das 
Mietverhältnis kann mit einer zweimonatigen Frist gekündigt werden. Bei der Programmmiete sind alle Leistungen eines Wartungsvertrages im 
Mietpreis enthalten. 
 
Alle Preise zzgl. der jeweils geltenden Mehrwertsteuer. 
Preislisten vor dem 1. November 2015 verlieren ihre Gültigkeit. 
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Preisliste – Dienstleistungen 
 

Dienstleistungen der SoSo Software Solutions GmbH Preis  

   

Wartungsvertrag 
 telefonischer Support, keine gesonderten Telefongebühren, 

 Programmupdates – Sie erhalten automatisch weiterentwickelte Programmversionen, 

 Wartungsgebühr monatlich 1,25% gerechnet vom Programmpreis, auf volle EUR gerundet 

EUR           ,-  

   

Einführungsunterstützung  

 Installation und Grundeinrichtung des Systems, 

 Schnittstellenklärung/Schnittstellenerstellung, 

 Aufbau Ihrer G&V und Bilanz, 

 Aufbau Ihrer Berichte 

EUR           ,-*  

   

Schulung 
 Programmbedienung und praktische Anwendungsfälle, 

 Intensivschulungen nach Ihren Vorgaben 

EUR           ,-*  

   

Individualprogrammierung 
 Schnittstellenerstellung 

 Sonderberichte 

 Datenanalysen/-transformationen 

 Transformation versetztes Geschäftsjahr/Kalenderjahr 

EUR           ,-*  

 

Die mit *) gekennzeichneten Leistungen werden nach Aufwand berechnet: 

 EUR 120,-/110,- je Stunde oder EUR 950,-/850,- je Tag (Der geminderte Stundensatz/Tagessatz gilt nur für Kunden mit 

Wartungsvertrag!) 

 Stunden- und Tagessatz zzgl. Reisespesen 

  

 
Alle Preise zzgl. der jeweils geltenden Mehrwertsteuer. 
Preislisten vor dem 1. November 2015 verlieren ihre Gültigkeit 

 

Preisliste – Dienstleistungen  
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